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Tanaka Shoya 
田中翔也
龍谷大学経営学部3回生
PLC名古屋マネ ー ジャ ー

営業で気づいた大事なこと
僕が営業をしていく上でとても大切だと思ったことは、継
続力です。継続力がなければ、件数獲得にも繋がらないと実
感しています。

仕事で一番苦労したこと
お客様に快<auひかりを継続してご利用いただくための
アフタ ーフォロ ー が一番苦戦しているところです。
お客様の立場になって思考できるよう、日々努めています。

学生時代に頑張って取り組んだことは？
自分の身になるよう・何かを学んで得られるよう、営業活動
を必死に行っていました。 この経験が今の自分に繋がって
いるのだと思います。

ストレス発散方法
毎日何kmも歩いて営業活動をするため、身体的にも疲労
が溜まってしまいます。そんなときは、よくマッサー ジに行
きます。心身ともに癒されて、また明日からも頑張ろうとい
う気持ちを持つことができます。

lbaraki Ryo 
茨木凌
近畿大学経営学部商学科卒
ベネフィットマー ケティングリ ー ダ ー

営業で気づいた大事なこと
お客様の気持ちを汲み取ることです。お客様が何を1番望
んでおられるのかをお客様の立場になって考えることが1
番大事だと思っています。

仕事で一番苦労したこと
どんなに頑張っても結果が出ないスランプの時期はとても
苦労します。

学生時代に頑張って取り組んだことは？
高校時代までは、毎日必死にサッカ ー に取り組んでいまし
た。その一生懸命頑張った気持ちや経験が、社会人になって
からも活きていると感じています。
社会人になった今でも仲間とサッカ ーをしますが、とても
良いリフレッシュになります。

ストレス発散方法
仲間とお酒を飲みに行くことです。その場では和気あいあ
いと意見を交換し合っています。仕事とプライベ ー トのメ
リハリをつけることはとても大事だと思います。














